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IMMOBILIEN

SICHERER IMMOBILIENVERKAUF

MIT LEISTUNGSGARANTIE - A£#e SERVICE GEHT NICHT

Dreifachmakler - IMMOBILIEN
Gartenstrasse 11 | 06647 Finneland

Tel.: 034465-85079 | Funk: 01525-9112490

immobilien@dreifachmakler.de
www.dreifachmakler.de SCAN ME

Weitere
Informationen unter
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VERTRAUEN SIE UNS DEN VERKAUF IHRER IMMOBILIE AN UND
GENIESSEN SIE IHR LEBEN — W/2 LUMMERN UNS ZUVERIASSIG Ul DEN FEST

WANN UND WARUM AUCH IMMER SIE UNS BRAUCHEN
WIR KAMMERN UNS UM 1HR ANLIEGEN

Kinder ziehen aus, Familiensituation hat sich geandert,
neuer Job in einer anderen Gegend, andere Vorstellungen
im Alter: Die Grunde fiir eine Verkaufsabsicht, sind so
komplex wie die Immobilie selbst.

Uns ist bewusst, dass es um weit mehr als nur ein Objekt
geht. Wir wissen, dass mit Ihrer Immobilie meist auch
Erinnerungen, Emotionen und manchmal auch tragische
Schicksale verbunden sind, welche es einem oft erschweren
loszulassen. Deshalb unterstiitzen wir sie nicht nur mit
erforderlicher, fachlicher Kompetenz, sondern und vor allen
Dingen, mit einem respektvollem Auftritt unsererseits.

WIR SCHATZEN NICHT, WIR BEWERTEN

Nur ein Bauchgefiihl bringt Sie nicht weiter

BESICHTIGUNG IHRER IMMOBILIE

Wir nehmen die Daten Threr Immobilie gewissenhaft auf
und errechnen professionell, zuverldssig und vor allem
punktgenau Verkehrs,-Sach,-Ertrags-und Marktwert.

ERFOLGREICH VERRAAFEN MIT DEM RICHTIGEN FREIS

AKTUELLE MARKTDATEN

Wie hat sich der Markt die letzte Zeit entwickelt ?
Welche Chance hat Thre Immobilie gegentiber
vergleichbaren Hausern die im Angebot sind ?

Wie lange dauert voraussichtlich der Verkauf?

Fur all Thre Fragen liefern wir die ehrlichen Antworten.
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Mit professionellen Texten und den richtigen Bildern,
werden sich Interessenten in [hre Immobilie verlieben.

DER ERSTE EINDRUCK ZAHLT

Wie bei so vielen Dingen im Leben, ist auch bei Ihrer
Immobilie der erste Eindruck entscheidend. Wir tun
vieles, geben Tipps und helfen dabei, Ihre Immobilie
SO interessant zu gestalten und zu préasentieren, dass
sie neben konkurrierenden Angeboten zur Nr.1 fiir
Kaufinteressenten wird.

1

EMPFOHLENE OBJEKTAUFBEREITUNG

Wir empfehlen Thnen kleine Maf3nahmen mit grof3er
Wirkung und helfen auf Wunsch bei deren Umsetzung.
Der Gesamteindruck wird verbessert, oft sogar der Wert
gesteigert. Wertvolle Tipps von uns gratis.

3

ERZAHLENDE BILDER

Ein Bild sagt mehr als tausend Worte — das stimmt;
wenn es denn richtig gemacht wird. Es darf nicht den
Zustand verfalschen, aber interessant und freundlich
wirken. Der perfekte Erste Eindruck- wir machen das.

RECHTSSICHERER ENERGIEAUSWEIS

Richtiger Energieausweis mit richtigen Daten ! Keine
Chance den Schadenersatzklagern. Wir wissen, welche
Ausweisart benotigt wird, Ihnen rechtliche Sicherheit
gibt und kiimmern uns um die Erstellung.

, kK Kk
BREIFACHMAKLER

// =FINANZIERUNG = IMMOBILIEN = VERSICHERUNG =

GRUNDRISSE DIE MAN AUCH VERSTEHT

Nur wenn die Grundrisse verstandlich, ansehnlich und
mobliert aufbereitet sind, konnen Interessenten sich ihr
neues Zuhause tiberhaupt erst vorstellen. Wir
Ubernehmen hier gerne.

4

VIRTUELLE BESICHTIGUNGEN

Schluss mit sinnlosen Haustouren. Fir virtuelle
Besichtigungen muss man sich qualifizieren. Nach der
Tour filtern wir wirkliche Interessenten heraus. Und nur
diese durfen dann ihr Zuhause personlich besichtigen.

EXPOSES DIE EINE GESCHICHTE ERZAHLEN

Texte, Bilder, Zahlen, Fakten, Wir wissen genau was

Kaufer interessiert und integrieren alle Daten in eine

fesselnde Geschichte, welche beim Leser sicher die
Neugier auf mehr weckt.

DIE SPREU VOM WEIZEN TRENNEN

Am Immobilienmarkt konkurrieren einige, dhnliche Objekte miteinander. Kunden schauen sich nicht nur [hr Haus an.

Deshalb sollte sich ihr Haus gleich zu Anfang von der Masse abheben und Lust auf mehr Informationen wecken.

Wir sorgen cézfd}‘ /




, KKK
SIEMMOBILIENVERKAUF /BREIFACHMAKLER

// =FINANZIERUNG = IMMOBILIEN = VERSICHERUNG =

FUR IMMO-TOURISTEN

NUR DIE ELITE DARF IHR HAUS BESICHTIGEN

Um gewinnbringend und ohne lastige Verzégerungen zu verkaufen, sollte ein erfahrener
Partner mit Markt- und Menschenkentniss an Threr Seite stehen.

DENN NICHT TEDER RAUFINTERESSENT HAT WIRKLICH DIEABSICHT ZU AAXFEN

@+=

INTERESSENTEN IMMOBILIENTOURISTEN POTENZIELLE KAUFER

Sind neu, sammeln [hr Hobby sind Suchen bereits bis zu 8
Erfahrungen, testen aus, Immobilienbesichtigungen, eine Immobilie, kennen
werden erst in 4-6 konnen oder wollen den Markt, die Preise und
Monaten kaufen. uberhaupt nicht kaufen. sind kaufbereit.

PRUFEN IST ANGESAGT

.sparen Sie sich Thre Zeit fiir echte Kaufabsichten auf.

Sie mochten bestimmt nicht jeden in Thr Zuhause lassen.
Und auch oft zéhe Preisverhandlungen nehmen wir
Ihnen ab.

Damit Sie [hre Immobilie zum TOP-PREIS verkaufen ist
es entscheidend, die richtige Zielgruppe zu definieren
und anzusprechen.

Mit uns an [hrer Seite sparen Sie viel Zeit und schonen
Ihre Nerven. Wir prifen stufenweise, bereits vorab die
Serigsitat und Bonitét aller Interessenten.

Besichtigungen finden nur mit potenziellen K&ufern statt.

EIN GLACK DAS £S DREIFACHHIARLER IBT.../
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Wir entlasten Sie in allen Bereichen

Geniessen Sie lieber lhre Freizeit. . .die Arbeit machen wir

Unterlagen-Service

» Grundbuchbereinigung, sollte etwas storendes drin stehen VOLLZEIT JOB FUR VOLLZEIT PROFIS
» Energieausweis organisieren wir fiir Sie

» Alle fehlenden Unterlagen besorgen wir gerne

Der Verkauf einer Immobilie erfordert neben viel
Rechtsversténdnis und enormen Zeitaufwand auch einen Berg
an Verwaltungsarbeit; sowie die stdndige Erreichbarkeit fiir

Interessenten-Betreuung
» Durchdachte, personliche Beratung

» Vorangehender Personen- und Datencheck Kaufinteressenten.
) staﬂd'gj Erre'Chbarﬁe'tﬁWl"d geé"ahr:f'.ﬂet Unser allumfassender Rundum-Service, sichert alle mit dem
erhandlungen nach erfolgten Besichtigungen Verkauf verbundenen Aufgaben ab. Wir informieren Sie

Bonititspriifung regelméasig tber den aktuellen Vermarktungsstand.

» Personliche Befragung des Interessenten
SCHUFA-wird bei Finanzierungswunsch abgefragt
Auskunft Creditreform und Birgel

Nachweispflicht des zu verwendenden Eigenkapitals

Nutzen Sie lhre Freizeit doch lieber fir Familie, Freunde und
Hobbys — um den Verkauf kiimmern wir uns.

Besichtigungen

»  Objektvorbereitung und Terminvereinbarungen
 Terminkoordination und Riickrufvereinbarung
 Zeitlich durchdachte Durchflihrung

» Beantwortung aller sinnvollen Kundenfragen

Verhandlungsfiihrung

» Umfassendes Objektwissen

 Keine Scheu vor z&hen Verhandlungen
* Kenntnis aller Kduferargumente

+ Langjdhrige Verhandlungserfahrung

Sicherstellung Finanzierung

» Beleihungswertberechnung durch unser Haus
» Vermittlung und Beratung direkt bei uns
 Unterzeichnung Darlehensvertrag vor Kauf
 Kontrolle Kaufpreiszahlung wird zugesichert

Vertragsgestaltung

» Zusammentragen aller Dokumente und Nachweise
* Rechtlich gesicherte Vertragsausfiihrung

» Notarvertrige gestalten wir in Inrem Sinne
 Vertrdge besprechen wir mit lhnen zusammen

Notartermin

« Vermittlung eines geeigneten Notariats

e Abstimmung und Beurkundungstermin

* Unsere Anwesenheit beim Termin ist garantiert
 Unterstiitzung bei Fragen vor Ort

Objektlibergabe

« Vorbereitung und Koordination der Ubergabe
Ablesen aller Zahlerstande
Ubernahmebestétigung Beraumungszustand

Erstellung rechtssicheres Ubergabeprotokoll : . 3
Ummeldung samtlicher Versorgungstrager M/‘ /f(d&é@/( a’a& fd/" cg& /
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ERFOLGREICH ZUSAMMENARBEITEN
AUCH NACH VERTRAGSABSCHLUSS

SOLLTEN SIE NOCH FRAGEN ODER WUNSCHE HABEN
WIR KUMMERN NS ol ALLES

Bei uns ist der Verkaufer Konig.
Daher geht unser Service weit tiber die Unterzeichnung
eines Kaufvertrages hinaus.

Unsere Leistungen nach der Beurkundung:

v" Unterlagen Management

v Sicherstellung der Kaufpreiszahlung

v" Keine aufwendige Berdumung [hrer Immobilie
v' Erstellung Ubergabeprotokoll

v" Ummeldung Gebdudeversicherung

v" Ummeldung sémtlicher Versorgungstrager

v" Umzugs-Service

MACHEN SIE JETZT DEN ERSTEN SCHRITT SCAN ME

...und lernen Sie uns kennen

FUR EIN GUTES GEFUHL - VON ANFANG AN

Vereinbaren Sie einen unverbindlichen Beratungstermin
und lernen Sie uns und unsere Arbeit kennen.

FUR EINE OPTIMALE PRASENTATION

Zeigen Sie uns [hre Immobilie, damit wir uns ein genaues
Bild von ihr machen und Ideen entwickeln kénnen.

f DAMIT SIE SICH ZURUCKLEHNEN KONNEN

l Wir erklaren Thnen detailliert, was wir alles tun, um
speziell fur IThre Immobilie einen TOP-PREIS zu erzielen.

WIR FREUEN ANS AUF SIE AND IHRE IMMOBILIE
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